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B-to-b tilaus-toimitusketju

N

Tilaus-toimitusketju lavistaa yrityksen. Vaihdannan
alheuttamia kiinteita tyon ja paaoman kustannuksia
voidaan seurata likketapahtumien (tilaukset /
toimitukset) ja vaihto-omaisuuden avulla.
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Toimittajat / Oma yritys / Asiakkaat
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SCM Best Practicen™ osat

T 1 Facts & Figures; kustannusajureiden kartoitus

2 Analysis - Oma osio; katsaus omaan asiakas- ja

tuotekannattavuuteen
— kohdistaa kulut tuottellle ja asiakkaille
— nayttaa tuotteiden ja asiakkaiden abc-luokat
— kertoo hyvien ja huonojen tuotteiden ja asiakkaiden maarat ja
niihin liittyvia tunnuslukuja.

3 Analysis - Asiakasosio; uusi web-tyokalu

Henkilokohtaiset kayttajatunnukset takaavat turvallisuuden
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Kustannusten kohdistaminen tuotteille

Analysis - Oma osiossa tutkitaan tuotteiden ja asiakkaiden
kannattavuutta. Toimitusketjun kulut kohdistetaan yksittaisille

tuotteille kustannusajureiden avulla.

Omat ajuriarvosi voit selvittda Facts & Figures -sovelluksessa.

Anvo |

- ' Amvo !
Kustannusajurit myynti- T
(yksikkokustannukset) tapahturna [E}SR]
[EUR]

Lahteva prosessi 78,16 19,00

Valittomat kulut (Cost 1) [ 414 | 1000

Rahti (Cost 2) [ 1645 | 400

Muut myynnin kulut (Cost3) | 2057 | 500

Muut kulut, mm. hankinta ja 44% Valittimat kulut
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KUSTANNUSTEN OSUUDET
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Keskiarvojen harhan valttaminen

L/

Analysis tekee myyntitiedoista tuotteiden ja asiakkaiden abc-
luokitukset. Lisaksi myyntitapahtumat luokitellaan niiden koon
mukaan. (TrSize-luokitus)

1 Tuotteiden ja asiakkaiden abc-luokittelu myynnin
mukaan viiteen luokkaan:
e A=50%, B=30%C =18%, D =2%, E=0%

2 Myyntitapahtumien luokittelu koon mukaan viiteen
luokkaan (TrSize):
e Luokkien rajat voi maaritella itse myynti-

lahetyksen arvon perusteella.
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‘Tuote-abc omasta myynnista

» Tassa esimerkissa 33 kpl A-tuoteita tuo 50 % koko myynnista
» A-tuotteet aiheuttavat vain 19 % tyomaarastal
» yli puolessa tuotteista tilaus-toimitusketjun kulut ovat liilan suuret

("huonot” tuotteet)

TUOTTEET (KPL) Tvgmiﬁni HYVIA | HUONOJA TUOTTEITA

800 o 1% ;\ PERLISTE KULUT % KATTEESTA

600 MYYMTI

19%
ot 35 @
L - 38%
200 100 y 31% A O Hyvid
3 il E O Harmaa vyihyle
(R B c D E D B Huonoja

Tuloksia kaytetaan tuotehinnoittelun ja
valikoimasuunnittelun apuna.
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‘Tuote-abc:n kaikki yhteenvedot

Valitse tuoteryhma: I All - j Asziakasryhmd: |~ All - T | Asiakas: I - All - j
 sot kuvat ™ Pienet kuvat ¢ Oma valikoima

TUOTTEET (KPL) MYYNTI JAKATE RIVIT (KPL)
800 5000 M Myynti O Kate 10 000
620 B27a
4000 B 000
3000 £ 000
2000 4000
1000 2000
g 0 A B g D E
LAHT. PROSESSIN KUST. KATE | KULU% TUOTTEEN KESKIMYYNTI
o0 [ Cost! M Costz [@ Cost3 M Kate®s O Kulu 150 000
(1000)
b 105 910
e 100 000
100
b H 50 000
” =
0 A B C D 0, B o D Total
MYYNTIRIVIN KESKIARVO TYOMAARA HYVIA/ HUONOJA TUOTTEITA
1 000 i PERUSTE KULUT %% KATTEESTA
828 11% —,
800 MYYNTI
00
400
- 38%
200 ] A O Hywvig
E O Harmaa vyéhyke
d A B C D Total D B Huonoja
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Hyvat ja huonot

/N

» Luokittelut hyviin ja huonoihin antavat pohjaa hinnoitteluun,
valikoimasuunnitteluun ja asiakassegmentointiin.

» Huom! Kaikki asiakkaat ovat hyvia. Osaa vain ylipalvellaan ja
heidan ostonsa alihinnoitellaan.

HYVIA | HUONOJA TUOTTEITA

PERUSTE KULUT % KATTEESTA

O] Hyvia
O Harmaa vyihyke
B Huonoija

HYVAT | HUONOT ASIAKKAAT

PERUSTE KULUT %% KATTEESTA

[ Hyvig
O Harmaa vydhyle
B Huonoia

HYVAT | HUONOT TAPAHTUMAT
PERUSTE KULUT % KATTEESTA

L] Hyvia
O Harmaa vyshyke
B Huocnoja

Tuottavuus paranee oikeilla valinnoilla.
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Asiakkalden abc-luokittelu

» Esimerkissa A-asiakkaat (puolet myynnista) aiheuttavat vain 10
% tyomaarasta!

» C- ja D-asiakkaat aiheuttavat lahes puolet tyosta!

» B — D asiakkailla paljon kuluja verrattuna katteeseen.

ASIAKKAAT (KPL) KATE / KULU% TYOMAARA
o | O Kaiel O Kulub -

pac MYYNTI

200

400

200 [

;

Tuloksia kaytetaan asiakkaiden segmentointiin ja
asiakaskohtaisen hinnoittelun apuna.
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Keskimyynti ja prosessikulut abc-luokissa

Myyntitapahtuman keskikoko vaihtelee asiakas abc:n eri
luokissa paljon. Aiheutuvat kulut tulee ottaa

hinnoittelussa huomioon.
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» Myyntitapahtumat luokitellaan niiden arvon

Vol itse maaritella.
» Pienet tapahtumat (Tr3 ja Tr4) aiheuttavat suhteettomasti

kustannuksia!

Toimitustapahtumien koon (TrSize-luokkien) raja-arvot

TrSize1 -yli [ 2500
TrSize2 [ 1000 -2500
TrSize3 [ 500 1000
TrSized 0 -500

TrSize5 - alle

mukaan. Raja-arvot

TAPAHTUMAT JA RIVIT (KPL)

L

80 000
70 000 [
60 000 [
50 000 [
40 000 [
30000
20 000 [

i 0554
10 000 o7

63 505

| B Tapahtumat O Rivit

61 880

6 957

435166

0 TFi T2
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| O Kate% O Kulu%
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20%
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L 15%
13%
10%
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Tri Tr2 Tr3  Trd  Tofal
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Haluatko liittya SCM Best Practice kayttajaksi?

Demoesityksen mukaiset yhteenvedot voi ottaa nopeasti kayttoon.
Kaytto on aikasidonnaista. Ei investointikulua. Ei yllapitoa.
Perinteisiin tietojarjestelmiin verrattuna kaytté on huippuedullista.

Tietojen paivitys kannattaa tehda kuukauden — vuosineljanneksen
jaksoissa.

Sovellus voidaan liittda kaikkiin tietojarjestelmiin.
Henkilokohtaiset kayttajatunnukset takaavat turvallisuuden.

Kysy lis@d: Jouni Sakki, tel. +358 50 60828
e-mail: jouni.sakki@jounisakki.fi
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